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ПАРТНЕРСКИЕ ПРОГРАММЫ

CARBERRY

Программа VIP-клиент №1. 

Статус VIP-клиента может

получить сеть розничных

магазинов автозапчастей или

СТО.

Программа VIP-клиент №2.

Статус VIP-клиента может

получить сеть розничных

магазинов автозапчастей или

СТО.

Программа СУБДИЛЕР. 

Данная программа предусмотрена для

мелкооптовых компаний, специализирующихся на

оптовой продаже автозапчастей в регионы, сети

розничных магазинов автозапчастей или СТО

На сегодняшний день действуют три партнерские программы 

брендов CARBERRY GmbH
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ПРОГРАММА VIP- КЛИЕНТ №1

CARBERRY GMBH
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ПРОГРАММА VIP КЛИЕНТ №1
Тип клиента Ключевая розничная сеть магазинов и/или СТО 

Требования к клиенту

1) Заполненная анкета.

2) Клиент за месяц на стандартных условиях (без скидки и увеличенной

отсрочки) выбирает месячный объём по программе и на квартал, следующий за

этим месяцем ему выставляется скидка согласно программе.

Либо совершает разовый заказ на сумму от 100 000 рублей (предоплата либо

рабочая отсрочка клиента, возможна ротация непроданного товара, скидка 5%)

3) Размещение набора рекламных материалов, предоставляемых компанией

CARBERRY GmbH, в торговой точке. Обязательное предоставление фотоотчета

по размещению рекламной продукции в торговой точке.

В ПРОГРАММЕ НЕ ПРИНИМАЮТ УЧАСТИЯ: ИНТЕРНЕТ МАГАЗИНЫ И

СТОЛЫ ЗАКАЗОВ БЕЗ ТОВАРНОГО НАЛИЧИЯ

ПЕРЕХОД КЛИЕНТА С ПРОГРАММЫ СТТ 5% РЕТРО БОНУС НА ПРОГРАММУ

VIP № 1 ВОЗМОЖНО ТОЛЬКО С 1 ЧИСЛА ЛЮБОГО КВАРТАЛА

Необходимый оборот по

брендам CARBERRY GmbH
От 100.000 руб. в месяц

Уровень цен

Скидка от РРП 5% - выставляется на учетную запись сроком на 1 квартал.

При невыполнении квартального плана закупок 300 000 рублей, скидка

аннулируется. После аннулирования скидки для нового входа в программу для

клиента действуют те же условия, что описаны в пункте «Требования к клиенту»
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ПРОГРАММА VIP КЛИЕНТ №1

Тип клиента Ключевая розничная сеть магазинов и/или СТО 

Условия оплаты
1 складской заказ с возможностью увеличения отсрочки, далее

рабочая отсрочка (опционально).

Бонусирование На усмотрение дистрибьютора

Возврат
Возможен частичный возврат продукции с заменой на более

ходовые позиции по согласованию с дистрибьютором.

Маркетинг

Проведение семинара или вебинара для сотрудников,

размещение информации о торговой точке на сайты брендов

CARBERRY GmbH, предоставление рекламной продукции

CARBERRY GmbH
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Преимущества программы
VIP №1

• Электронный сертификат официальной точки продаж продукции 

CARBERRY GmbH

• Размещение информации о РТТ на сайтах компании CARBERRY

GmbH

• Предоставление рекламной продукции CARBERRY GmbH

• Скидка от РРП в размере 5%. Наценка до цены РРЦ 6%

• Возможность размещения складских заказов на специальных

условиях (доп. отсрочка, обмен/возврат товара) по согласованию

• Обязательное постоянное наличие рекламной продукции в

торговой точке и визуализация брендов

• Обучение торгового персонала на семинарских мероприятиях и

вебинарах
* - данное условие сертификации действительно в течение 2024 года. Компания                             

«КП Дистрибьюшн» имеет право в одностороннем порядке изменять условия 

сертификации с последующим уведомлением дистрибьюторов и РТТ.
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ПРОГРАММА VIP-КЛИЕНТ №2

CARBERRY
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ПРОГРАММА VIP КЛИЕНТ № 2
Тип клиента Ключевая розничная сеть магазинов и/или СТО 

Требования к клиенту

1) Заполненная анкета.

2) Клиент за месяц на стандартных условиях (без скидки и увеличенной отсрочки)

выбирает месячный объём по программе и на квартал, следующий за этим

месяцем ему выставляется скидка согласно программе.

Либо совершает разовый заказ на сумму от 200 000 рублей (предоплата либо

рабочая отсрочка клиента, возможна ротация непроданного товара, скидка 7%)

3) Размещение набора рекламных материалов, предоставляемых компанией

CARBERRY GmbH, в торговой точке. Обязательное предоставление фотоотчета

по размещению рекламной продукции в торговой точке.

В ПРОГРАММЕ НЕ ПРИНИМАЮТ УЧАСТИЯ: ИНТЕРНЕТ МАГАЗИНЫ И СТОЛЫ

ЗАКАЗОВ БЕЗ ТОВАРНОГО НАЛИЧИЯ

ПЕРЕХОД КЛИЕНТА С ПРОГРАММЫ СТТ 5% РЕТРО БОНУС НА ПРОГРАММУ

VIP № 2 ВОЗМОЖНО ТОЛЬКО С 1 ЧИСЛА ЛЮБОГО КВАРТАЛА

Необходимый оборот по

брендам CARBERRY GmbH
От 200.000 руб. в месяц

Уровень цен

Скидка от РРП 7% - выставляется на учетную запись сроком на 1 квартал.

При невыполнении квартального плана закупок 600 000 рублей, скидка

аннулируется. После аннулирования скидки для нового входа в программу для

клиента действуют те же условия, что описаны в пункте «Требования к клиенту»



Performance for 

value

ПРОГРАММА VIP КЛИЕНТ № 2

Тип клиента Ключевая розничная сеть магазинов и/или СТО 

Условия оплаты
1 складской заказ с возможностью увеличения отсрочки, далее

рабочая отсрочка (опционально).

Бонусирование На усмотрение дистрибьютора

Возврат
Возможен частичный возврат продукции с заменой на более

ходовые позиции по согласованию с дистрибьютором.

Маркетинг

Проведение семинара или вебинара для сотрудников,

размещение информации о торговой точке на сайты брендов

CARBERRY GmbH, предоставление рекламной продукции

CARBERRY GmbH
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Преимущества программы
VIP №2

* - данное условие сертификации действительно в течение 2024 года. Компания                             

«КП Дистрибьюшн» имеет право в одностороннем порядке изменять условия 

сертификации с последующим уведомлением дистрибьюторов и РТТ.

• Электронный сертификат официальной точки продаж продукции 

CARBERRY GmbH

• Размещение информации о РТТ на сайтах компании CARBERRY

GmbH

• Предоставление рекламной продукции CARBERRY GmbH

• Скидка от РРП в размере 7%. Наценка до цены РРЦ 8%

• Возможность размещения складских заказов на специальных

условиях (доп. отсрочка, обмен/возврат товара) по согласованию

• Обязательное постоянное наличие рекламной продукции в

торговой точке и визуализация брендов

• Обучение торгового персонала на семинарских мероприятиях и

вебинарах
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ПРОГРАММА СУБДИЛЕР

CARBERRY
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ПРОГРАММА СУБДИЛЕР
Тип клиента Оптовый оператор со складом, транспортом

Требования к клиенту

1) Заполненная анкета.

2) Клиент за месяц на стандартных условиях (без скидки и увеличенной отсрочки)

выбирает месячный объём по программе и на квартал, следующий за этим

месяцем ему выставляется скидка согласно программе.

Либо совершает разовый заказ на сумму от 300 000 рублей (предоплата либо

рабочая отсрочка клиента, возможна ротация непроданного товара, скидка 9%)

3) Размещение набора рекламных материалов, предоставляемых компанией

CARBERRY GmbH, в торговой точке. Обязательное предоставление фотоотчета

по размещению рекламной продукции в торговой точке.

В ПРОГРАММЕ НЕ ПРИНИМАЮТ УЧАСТИЯ: ИНТЕРНЕТ МАГАЗИНЫ И СТОЛЫ

ЗАКАЗОВ БЕЗ ТОВАРНОГО НАЛИЧИЯ

ПЕРЕХОД КЛИЕНТА С ПРОГРАММЫ СТТ 5% РЕТРО БОНУС НА ПРОГРАММУ

СУБДИЛЕР ВОЗМОЖНО ТОЛЬКО С 1 ЧИСЛА ЛЮБОГО КВАРТАЛА

Необходимый оборот по

брендам CARBERRY GmbH
От 300.000 руб. в месяц

Уровень цен

Скидка от РРП 9% - выставляется на учетную запись сроком на 1 квартал.

При невыполнении квартального плана закупок 900 000 рублей, скидка

аннулируется. После аннулирования скидки для нового входа в программу для

клиента действуют те же условия, что описаны в пункте «Требования к клиенту»
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ПРОГРАММА СУБДИЛЕР

Тип клиента Ключевая розничная сеть магазинов и/или СТО 

Условия оплаты
1 складской заказ с возможностью увеличения отсрочки, далее

рабочая отсрочка (опционально).

Бонусирование На усмотрение дистрибьютора

Возврат
Возможен частичный возврат продукции с заменой на более

ходовые позиции по согласованию с дистрибьютором.

Маркетинг

Проведение семинара или вебинара для сотрудников,

размещение информации о торговой точке на сайты брендов

CARBERRY GmbH, предоставление рекламной продукции

CARBERRY GmbH
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Преимущества программы  
Субдилер

* - данное условие сертификации действительно в течение 2024 года. Компания                             

«КП Дистрибьюшн» имеет право в одностороннем порядке изменять условия 

сертификации с последующим уведомлением дистрибьюторов и РТТ.

• Электронный сертификат официальной точки продаж продукции 

CARBERRY GmbH

• Размещение информации о РТТ на сайтах компании CARBERRY

GmbH

• Предоставление рекламной продукции CARBERRY GmbH

• Скидка от РРП в размере 9%. Наценка до цены РРЦ 10%

• Возможность размещения складских заказов на специальных

условиях (доп. отсрочка, обмен/возврат товара) по согласованию

• Обязательное постоянное наличие рекламной продукции в

торговой точке и визуализация брендов

• Обучение торгового персонала на семинарских мероприятиях и

вебинарах



Performance for 

value

УСЛОВИЯ ПРОГРАММ CARBERRY

• В программах не принимают участия: интернет магазины и столы

заказов без товарного наличия

• По каждой программе оборот учитывается только у одного

дистрибьютора (через которого клиент был подключён к программе

лояльности)

• Переход клиента с программы СТТ 5% ретро бонус на другой

уровень программы возможен только с 1 числа любого квартала

• Условия по программам не суммируются

(при смене статуса клиента ему предоставляются условия,

соответствующие его настоящему статусу*)

• Бонусирование клиентов по программам «VIP» и

«Субдилер» осуществляет дистрибьютор на свое

усмотрение.

* Компания  CARBERRY GmbH имеет право удалить скидку у клиента или изменить его статус 

на основании суммарного квартального оборота за покупку брендов CARBERRY GmbH



Performance for 

value

МАРКЕТИНГ И ПРЕИМУЩЕСТВА

ПРОГРАММ CARBERRY

• Электронный сертификат официальной точки продаж продукции 

CARBERRY GmbH

• Размещение информации о РТТ на сайтах компании CARBERRY

GmbH

• Предоставление рекламной продукции CARBERRY GmbH

• Скидка соответствующая программе

• Возможность размещения складских заказов на специальных

условиях (доп. отсрочка, обмен/возврат товара) по согласованию

• Обязательное постоянное наличие рекламной продукции в

торговой точке и визуализация брендов

• Обучение торгового персонала на семинарских мероприятиях и

вебинарах
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ПЕРЕЧЕНЬ РЕКЛАМНЫХ

МАТЕРИАЛОВ ПРЕДОСТАВЛЯЕМЫХ

ПО ЗАПРОСУ
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Блокнот А5 Carberry Дайджест A4 Carberry

Артикул ADV003 Артикул ADV009

POS-материалы
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Листовка для подбора "Лампочка/щетка"

Артикул ADV038

POS-материалы

Ежедневник

Артикул 

ADV050
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POS-материалы
Пакет

Артикул ADV007

Блок для записей

Артикул 

ADV016

Ручка с логотипами

Артикул ADV00

Пакет-майка

Артикул 

ADV014
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Плакат А3 FREE-Z

Артикул 

ADV019FR

Плакат А3 HAFT
Плакат А3 FIXAR

Артикул

ADV019HF

Артикул 

ADV019FX

Плакат А3 TORR

Артикул 

ADV019TR

Плакат А3 BLITZ

Артикул

ADV019BL

Плакат А3 GREEN FILTER

Артикул 

ADV019GF

POS-материалы
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Плакат А3 CARBERRY

Артикул 

ADV019CB

Лифлет CARBERRY, в сложенном виде 99 х 120 мм

Артикул

ADV015

POS-материалы
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Универсальный 

стенд
Артикул 

ADV056

POS-материалы
Витрина для выкладки 

продукции

Артикул 

ADV029/1,

ADV029/2
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Артикул 

ADV053

Фонарик

POS-материалы
Флэш-карта 8 Гб BLITZ

Флэш-карта 8 Гб TORR

Флэш-карта 8 Гб GREEN 

FILTER

Артикул 

ADV008BL

Артикул ADV008TR

Артикул 

ADV004

Ароматизаторы, ADV022
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Артикулы ADV024S, ADV024M, 

ADV024L, ADV024XL, ADV024XXL

Футболки, размерной сеткой: 

S, M, L, XL, XXL
Бутылочка для воды 

Артикулы 

ADV040

POS-материалы
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Гарантийный талон CARBERRY Артикул ADV036

POS-материалы
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КАК СТАТЬ УЧАСТНИКОМ ПРОГРАММ?

№ Описание

1 Клиент внимательно изучает требования к участникам интересующей его программы.

2 Клиент заполняет заявку на авторизацию и отправляет её ведущему менеджеру

дистрибьютора.

3 В случае принятия положительного решения по авторизации торговой точки компания

«КП Дистрибьюшн» выдаёт сертификат, размещает информацию о торговой точке на

сайтах CARBERRY и принимает от дистрибьютора заявку на отгрузку рекламного

пакета.

4 Клиент получает подтверждение авторизации от дистрибьютора и сертификат

компании «КП Дистрибьюшн».

5 Клиент через дистрибьютора получает пакет рекламных материалов от компании «КП

Дистрибьюшн» и размещает их в клиентской зоне.

6 Клиент отправляет фотоотчет по размещению рекламных материалов в клиентской

зоне ведущему менеджеру дистрибьютора.
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www.blitzbrake.de www.controltorr.de www.haftjoint.de www.free-z.de www.greenfilters.de www.fixarparts.de

www.carberry.de 

http://www.blitzbrake.de/
http://www.controltorr.de/
http://www.haftjoint.de/
http://www.free-z.de/
http://www.greenfilters.de/
http://www.fixarparts.de/
http://www.carberry.de/

